
価格交渉講習会

中小企業の皆様に役立つ

具体的な事例を交えながら実践に結び付くよう講義を実施します。

価格交渉にお悩みの方はぜひお申込みください。

日時

場所

プログラム

申込方法

●価格交渉は今がチャンス！最新動向について学ぶ

物価高、価格交渉の最新動向

●下請事業者に対する過度な要求？こんな取引条件に要注意 !!

下請法・下請中小企業振興法の関係

価格据え置き要求、内容変更後の単価引き上げの拒否など強引な価格要求 他

●よりよい価格交渉のための準備

製品原価の把握、業界統計資料の準備、取引条件の設定

取引先の経営理念や購買方針の把握 他

●受注者のための価格交渉術～「価値提案型値上げ」への転換に向けて～

「防衛的値上げ」から「価値提案型値上げ」への転換

●困った！そんな時の公的サポート

「ＱＲコード」または「協会ホームページ」よりお申し込みください

2024年12月11日(水)

静岡県トラック会館（静岡市駿河区池田126-4）

14:00～15:30

【お問い合わせ先】静岡新聞社・静岡放送ビジネスプランニングセンター

054-281-9010(平日9:00~17:00)

参加費

無料

田村経営コンサルティング事務所 代表

中小企業診断士 田村隆一郎 氏

物流、ロジスティクスに関する企業支援が豊富で、製造業、卸売業、小売業、運輸業など

50社以上に対して物流や経営改善に関するコンサルティング経験をもつ。

また、物流や業務改善に関するセミナー、企業研修も実績多数。

講師

定員：100名

➤QRコード ➤協会ホームページ

URL

https://www.szta.or. jp/kakakukousyou/

※「研修講座開催日程ページ」からは

お申込みいただけません。

上記のURLよりアクセスください。
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